
 

 

 

 

Entreprise 

Nous rejoindre, c’est choisir l’entreprise de sport la plus dynamique de France ! 

Nous ne faisons pas que vendre du sport, nous sommes avant tout engagés pour le sport. 

Depuis bientôt 100 ans, l’ensemble des membres de la famille INTERSPORT agit pour rendre le 
sport toujours plus accessible, plus solidaire et plus durable pour mieux vivre ensemble. 

Chacun de nos 300 entrepreneurs et plus de 19 000 collaborateurs qui composent notre 

coopérative de 938 magasins place le collectif au centre de tout. 

Notre maillage territorial nous permet de donner accès à tous aux plus grandes marques de sport 

partout en France. Nous soutenons le développement du sport local avec plus de 12 000 clubs 

partenaires et nous sommes le premier assembleur de cycles en France avec la Manufacture 

Française du Cycle. 

Alors, si vous avez envie de mouiller le maillot avec nous, BIENVENUE DANS L’EQUIPE ! 

Localisation : 2 avenue Edouard Millaud – 69290 CRAPONNE 

  

Poste 

Notre groupe compte à ce jour 10 magasins. Pour nous accompagner dans notre développement 

et renforcer nos équipes sur le magasin de CRAPONNE, nous recrutons un Conseiller de vente 

Cycle H/F. 

Directement rattaché(e) au responsable de rayons, et en étroite collaboration avec toute l'équipe 

du magasin, vous êtes garant(e) de la satisfaction client par la qualité de votre accueil, de votre 

écoute et de vos conseils sur l’ensemble de vos rayons Cycle. 

A ce titre, vos missions principales seront les suivantes : 

 Accueillir, renseigner, conseiller et satisfaire le client 

 Diagnostiquer les besoins du client et l’aider dans son choix 

 Concrétiser les ventes 

 Mettre en valeur les produits (présentation, mise en situation) 

 Entretenir et approvisionner le rayon 

 Proposer des choix de produits, des réimplantations 

 Participer à la préparation d'opérations commerciales 

 Véhiculer une bonne image de l'entreprise 



Profil 

Nous recherchons avant tout une personnalité passionnée par le sport et son métier de la vente. 

Véritable commerçant(e), votre écoute et votre sens du service vous permettront de répondre au 

mieux aux sollicitations de notre clientèle et incarner les valeurs de notre enseigne. 

La pratique régulière ou l’appétence pour le cyclisme et/ou les différentes formes de mobilité 

urbaine (vélo électrique, trottinette, trottinette électrique, etc) vous permettront une meilleure 

connaissance de nos produits, accessoires et matériels. 

D’un naturel enthousiaste, vous aimez le travail en équipe et vos qualités relationnelles sont 

reconnues. 

Idéalement doté(e) d’une formation niveau Bac à Bac+2 dans la vente, vous justifiez avant tout 
d’une première expérience vous permettant une bonne maitrise des techniques de vente, 
acquises dans le secteur de la distribution d’articles de sport, de cycle ou de mobilités urbaines. 

Si cette formidable aventure humaine vous intéresse,  

BIENVENUE DANS L’ÉQUIPE ! 

 

 


